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Il wireless e la nuova frontiera per lo sviluppo

® BBBell si fonde con Kickoft
e nasce il colosso piemon-
tese di Bigotti e Boccardo

Alessandria

_ E un operatore wireless pie-
montese, & specializzato in te-
lefonia, internet ultra veloce,
video sorveglianza. E parla a-
lessandrino. Attualmente ser-
ve centinaia di Comuni grazie
a una rete di oltre 350 posta-
zioni diffusive di proprieta e
circa 1400 chilometri di dor-
sali radio. Si chiama BBBell,
ha la sede legale a Torino e ha
raggiunto I'accordo per acqui-
sire il cento per cento del ca-
pitale di Kickoff, azienda che
opera nello stesso settore nel-
le province di Asti, Pavia e A-
lessandria, dove ha la sede o-

perativa. «Il closing definitivo
dell’operazione avverri entro
giugno con la fusione delle
due societa in un unico gran-
de operatore e la contestuale
trasformazione di BBBell in
societd per azioni» spiegano
Enrico Boceardo, cofondatore
e principale azionista di BB-
Bell di cui & presidente, e Si-
mone Bigotti, gia amministra-
tore delegato e azionista di
maggioranza dell’azienda a-
lessandrina Kickoff, che entra
con una quota nel capitale
della societa e assume il ruolo
di amministratore delegato
(Bigotti & anche I'attuale sin-
daco di Borgoratto). La Kic-
koff di Bigotti ha raggiunto un
fatturato di un milione di eu-
ro, mentre sono sei quella del-
la BBBell. A oggi in provincia

di Alessandria le postazion:
radio sono gquasi una settan-
tina e coprono il settanta pei
cento del territorio. «Siamc
nati - racconta Simone Bigott:
- dove c’era il digital divide ¢
oggi la telefonia radio ha pre-

stazioni superiori ad altre. So-
lo la fibra ottica é superiore,
ma unicamente se & in grado
di entrare nelle case. Oggi in-
vece ['ultimo collegamento
avviene ancora con le reti di
rame. La fibra - precisa Enrico

Bocecardo - hauna capacitidin-
finita, ma oltre alla penalizza-
zione legata ‘all'ultimo chilo-
metro’ presenta costi alti, me-
diamente di quaranta euro al
metro per collegamento. I no-
stri utenti, privati e imprese,
usufruiscono di una connes-
sione a larga banda con eleva-
ta qualita del servizio, in gra-
do di raggiungere velocita fi-
no a 30 megabit al secondo».
Il modello di business di BB-
Bell punta tutto sulla qualit,
il servizio, le prestazioni el'as-
sistenza. «Non ci sono call
center o risponditori automa-
tici - affermano Boceardo e Bi-
gotti - perché con noi si parla
solo con l'azienda». Oggi la
societd registra una crescita
media mensile di 150/200
clienti, distribuiti quasi al cin-

quanta per cento fra privati e
business. «Le aziende perce-
piscono la differenza: ad Ales-
sandria abbiamo portato la
nostra tecnologia in aziende
come Guala o Solvay, mentre
sul territorio, in aree dove il
problema della connessione é
sempre stato presente, abbia-
mo coperto, per esempio, la
Giuso di Bistagno. I clienti at-
tivi sono 8.500, sono circa sei-
cento i Comuni e la societa o-
pera con venti agenti com-
merciali e trenta addetti.

Gli impianti BBBell sono
compatibili con l'ambiente,
grazie ad antenne di dimen-
sioni ridotte e con emissioni
elettromagnetiche dieci volte
inferiori rispetto al normale
telefono cellulare,
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