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Tic, per Bbbell debutto
nella telefonia mobile
su rete Vodafone

Telecomunicazioni

L’operatore piemontese
garantiscei servizi mobili
inaccordo conlIrideos

Filomena Greco

Perlapiemontese Bbbell si tratta di
un debutto importante nella telefo-
nia mobile con, in prospettiva, la
possibilita di entrare nel gruppo
degli operatori mobili virtuali.
«Questo passaggio — spiegal’am-
ministratore delegatodiBbbell, Si-
mone Bigott - ci portera ad essere
trale prime societa wirelessinIta-
lia, cio¢ basata su tecnologia Fwa
(Fixed Wireless Access),ad operare
anchesul mercato mobile».Ilpiano
commerciale, che sibasasuunare-
te di 35 agenti, prevede I'avvio del
canale business, non solo per i
clienti che hanno gia scelto Bbbell
come operatore di rete, in un se-
condo momento si passera anche
alla clientela privata.

L'azienda ¢ un operatore regio-
nale e operanei serviziabandaul-
tralarga etelecomunicazioni wire-
lessin Piemonte e Liguria. Entrola
fine del mese saradisponibilel'of-
fertadiservizia banda ultralarga -
inwireless oin fibraottica - perte-
lefonia fissa, internet e mobile, gra-
zie ad un investimento iniziale di
300 milaeuro. Il servizio mobilesa-
ragarantito dall’'operatoreIrideos
chesiappoggiaallarete Vodafone.
La normativa ha aperto il mercato
agli operatori mobili virtuali che
sfruttano la rete e l'infrastruttura

proprietaria in capoai grandi gruppi
come Tim, WindTre, Vodafone e
Tliad per offrire il servizio. Bbbell si
appoggiaaduno di questi operatori
secondari conl'obiettivo discalare
ilmodello e diventare direttamente
un operatore mobile virtuale.

Il business model della societa
punta ad esaltare il radicamento
sul territorio e la prossimita al
cliente, fondamentale soprattutto
per larete delle Pmi, in alternativa
aibig player del settore. A questo si
aggiunga,spiegal’ad, «ilfatto che
inquesti venti annidistoria, Bbell
¢ diventato un operatore sempre
pitt completo e non solo legato ai
servizi ditelecomunicazione, dun-
que connettivita internet e fissa.
Abbiamo iniziato con!'inserimen-
todi servizi che potessero andare
suretefissacomeicentralini tele-
fonici virtuali, videosorveglianza,
cloud e cybersecurity».

Il mobile arriva ora sostanzial-
mente per completare'offertaper
idientichechiedono«diaveretutto
con un solo operatore — aggiunge
I'ad - anche grazieal nostro model-
lobasato suuna interlocuzione di-
retta». Altrodriver¢ rappresentato
dalla possibilita diintegrare i servizi
direte fissacon quellisurete mobi-
le, direttamente gestiti dallazienda.

L’obiettivo commerciale che
T'azienda sipone e quello di rag-
giungere con I'offerta mobile il
12% circa della clientela BBBell,
con la possibilita di vendere il
servizio su tutto il territorio na-
zionale. L’azienda ha chiuso il
2022 con un fatturato di oltre 17
milioni dieurosu 11 province tra
Piemonte e Liguria e oltre 1.100
Comuni serviti e 31mila clienti..
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