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L'ad Simone Bigotti: “Custodiremo i dati dei territori”

BBBell investe sul cloud
“Entro il 2030 varra
un terzo del fatturato”

SARATIRRITO
TORINO

BBellaccelerasugliin-
vestimenti nel settore
cloud, che punta a far
crescere dall’attuale
7% al 30% del fatturato entro
il 2030. «Sara una delle busi-
ness unit su cui punteremo di
piti nei prossimi anni», spiega
Pamministratore delegato Si-
mone Bigotti. Oggi I'azienda
registra ricavi per 17 milioni
di euro ed é presente in circa
1.100 comuni attraverso una

tecnologia Fixed wireless ac-
cess che «l'alterego della fibra

ottica», sottolinea Bigotti.
Questo sistema porta connes-
sioni fino a 1 Gigabit anche

nelle zone pitiremote delle 11
province coperte, tutte nel
Nord Ovest.

«Siamo un operatore fiera-
mente regionale — spiega Bi-
gotti —. Nasciamo per portare
connettivita veloce laddove
c’era il Digital divide, dove
non c’era cioé una connessio-
ne Adsl per navigare sul weby.
Fondata nel 2003, 'azienda
ha costruito una rete wireless
proprietaria che oggi registra
oltre 31 mila clienti attivi tra
Piemonte e Liguria, per ora:
«Nonescludiamo diespander-
ciinaltre areeregionali».

Gli esempi dei centri serviti
vanno da Argentera-I'ultimo
comune prima della Francia -
a Barolo, «un luogo di quel ti-

po, con un turismo importan-
tissimo e attivitad imprendito-
riali, senza una connettivita
veloce sarebbe rimasto isola-
todal mondon, diceBigotti.
La filosofia aziendale si di-
stingue per la sceltadi rimane-

re legati al servizio regionale
e non nazionale. «Abbiamo
unrapporto di prossimita con
il cliente—sottolinea Bigotti—,
proponiamo i nostri servizi
con agenti diretti di BBBelly.
Unapproccioapplicatoanche
all’assistenza: «Abbiamo deci-
so di non adottare un call cen-
ter per il supporto tecnico,
non c’¢ un risponditore auto-
matico. Ci sono impiegati BB-
Bell che alzano il telefono, ri-
spondono al cliente, e sono in

sede a Torino pronti a fornire
spiegazioni».

Questa vicinanza al territo-
riodiventaunasceltastrategi-
caanchenel settore cloud, do-
ve la localizzazione degli ar-
chivi digitali & studiata sia per
l'accessibilita alle informazio-
ni personali o sensibiliche per
lalorosicurezza. «Mettereida-
ti delle nostre aziende, della
nostra pubblica amministra-
zione in mano a operatori
estranei al territorio europeo
rappresenta un rischio — av-
verte Bigotti —. Ci sonoregola-
mentazioniin Paesi esteri che
consentono ai governi anche
senza preavviso diandare a ve-
dere che cosa c’é in queste in-
frastrutture.

BBBell dispone di un data
center certificato a Torino e
operagiaconlequalificazioni
necessarieper gestire gliarchi-
vi della pubblica amministra-
zione. «I dati oggisonoil vero
patrimoniodelle nostre azien-
de - dice - investiremo sul
cloud per tutelarli».

Perguidarelacrescitadell'u-
nita,l’'operatore haappenano-
minato comeresponsabile del-
ladivisione Enrico Viazzo, ma-
nager con oltre vent’anni di

esperienza nel ramo Ict, che
avra il compito di consolidare
'offertacloud: «Ambiamo aes-
sere il punto diriferimento per
lintera infrastruttura dati di
aziende e comuni» .—
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